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Les + du Sacré Cœur
Un magasin d’entraînement pédagogique
Des salles de communication (informatique…)
Des effectifs réduits pour un meilleur 
accompagnement
Pratique et théorie sur la conduite d’engins 
spécifiques aux métiers d’équipiers du commerce
Préparation et passage de l’attestation de SST
Possibilité de poursuite d’études dans 
l’établissement

Poursuite d'études
2nde Bac Pro Métiers de la Relation Client
Bac pro Métiers du Commerce et de la Vente
Options A et B
Bac pro Métiers de l’Accueil
Bac pro Gestion et Administration
Bac Pro Logistique
CQP Vendeur Magasinier

Objectifs
Accueillir, informer et conseiller les clients
Réaliser de la gestion commerciale :
l’approvisionnement
Animer 
Fidéliser les clients
Tenir une caisse
Elaborer des vitrines et les mettre en valeur les 
produits

Conditions d'accès
Après une 3ème générale/PM/SEGPA
Tout cursus peut faire l’objet d’une étude 
personnalisée

Matières enseignées     
Enseignement Général (12h)
Français, Histoire-Géo, Maths-Sciences, LV1, LV2 
(espagnol ou italien), Arts appliqués, EPS
Enseignement Professionnel (19h) :
Recevoir et suivre les commandes, mettre en 
valeur et approvisionner, conseiller et 
accompagner le client dans son parcours, PSE, 
Co Intervention, Chef d’Œuvre

Stages
1ère année : 7 semaines
2ème année : 7 semaines

Métiers
Employé de libre-service, de grande surface
Equipier polyvalent de drive, en produits frais, 
en alimentation générale, en produits utilitaires, 
en prêt à porter…
Hôte (sse) de caisse
Préparateur vendeur

CAP Equipier Polyvalent 

du Commerce
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